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eit unserer Gründung 1937 als Handelsunternehmen für Bergbauprodukte im 

Ruhrgebiet, haben wir bis heute einen starken Bezug zur Region. Doch unsere Kunden 

haben sich weiterentwickelt, wir uns auch. Die Zahl verschiedener Verbindungs- und 

Befestigungselemente ist gestiegen. Die Anforderungen an unsere Dienstleistungen sind 

komplexer, die Bereiche, aus denen unsere Kunden stammen, sind vielfältiger geworden. 

Schließlich hat sich unser Aktionsradius laufend erweitert und dehnt sich mittlerweile

auf den gesamten europäischen Raum aus.

Elektronische Beschaffungssysteme erhöhen die Effizienz und sind 

für größere Kunden inzwischen selbstverständlich. Unser elektro-

nischer Katalog kommt hier, wie z. B. beim E-Procurement-System 

der ThyssenKrupp Stahl AG, zum Einsatz. Die Bedeutung des 

elektronischen Handels nimmt zu, wir reagieren darauf. Eine 

Entwicklung mit vielen Optionen. Sie motiviert uns und unsere 

Mitarbeiter, die Chancen für unseren Bereich zu erkennen und 

für uns und unsere Kunden gewinnbringend umzusetzen.

  Tradition
und Innovation:
S
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Daten

1937	 Gründung, H. Watermann

1957	 Übernahme, H. Peter Esser,

	 Do-Menglinghausen

1973 	 Umzug ins Gewerbegebiet Kieferstraße,

	 ehem. Zechen- und Kokereigelände Giesbert

1989 	 Betriebserweiterung,1.800 qm

1993	 1. KANBAN Kunde: Siemens AG, Witten

1994	 Niederlassung Budapest, Ungarn

1998	 Betriebserweiterung, 1.000 qm

2002	 Niederlassung Zabrze, Polen

2011	 Betriebserweiterung, 1.600 qm

2012	 Automatisiertes Lagersystem

Zahlen

	 8.800 qm	 Grundstücksgröße

	 1.200 qm	 Bürofläche

	 4.100 qm	 Hallenfläche

	 5.000	 Palettenplätze

		  Automatisches Lagersystem mit

	 30.000	 Behälterplätzen

	 4	 LKW für Umkreislieferungen

	 > 40.000	 Artikel mit ständiger Lagerhaltung

	 > 3.000 t	 Tonage

	 70	 Mitarbeiter in Deutschland

	 3.000	 Kunden

Peter Esser
Dipl.-Ing. (FH),

Dipl.-Wirt.-Ing. (FH).

Seit 1997 geschäftsführender

Gesellschafter.

Martin Peters
Seit 2011 Vertriebsleiter,

Prokurist.
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b für eine Brücke, einen Hochspannungsmasten oder eine 

Komponente für die Automobilindustrie: Verbindungen und 

Befestigungen gibt es wie Sterne am Himmel. Wer auf diesem 

Markt den Hersteller für eine spezielle Verbindung selbst sucht,

braucht Know-how, Erfahrung und viel Zeit.

Die Firma Watermann bietet eine Auswahl von 40.000 unter-

schiedlichen technischen Verbindungen und Befestigungen, über

70 Jahre Erfahrung im Dienstleistungssektor und die Zusage, dass

Sie in der Regel jede gängige Schraube innerhalb von 24 Stunden

dort haben, wo Sie sie brauchen.

     Die
Wunschverbindung
         in greifbarer Nähe

O

Täglich 250 Sendungen mit 1.500 Positionen
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ass wir Schrauben verkaufen, stimmt nur zum Teil. Wir 

bieten alle Dienstleistungen rund um die Produkte der Befesti-

gungs- und Verbindungstechnik.

Wir kennen den Markt, wissen, wie man Logistik effektiv einsetzt

und nutzen die Vorteile der kooperativen Zusammenarbeit mit 

kompetenten Partnern. So können wir auf die Wünsche unserer 

Kunden individuell reagieren. Dabei ist es egal, ob Sie eine oder 

eine Millionen bestellen: Jede gewünschte Menge an Verbindun-

gen und Befestigungen wird termingerecht bei Ihnen ankommen.

Verbindungen, die es noch nicht gibt? Kein Problem: Bei Bedarf 

lassen wir die technische Zeichnung erstellen und sorgen für die

Fertigung.

D Fakten

Unternehmen für Verbindungs- und Befestigungstechnik. 

Lieferung innerhalb 24 h an 365 Tagen im Jahr.

Erfahrung im C-Teile-Management seit mehr als 15 Jahren. 

Langjährige Partnerschaften mit Kunden, Herstellern und 

anderen Geschäftspartnern.

Umfangreiches Lager mit Standard-, Sonder- und Fremd-

teilen für hohe Lieferbereitschaft.

Breites, tiefes Know-How auf stets aktuellem Stand von Technik

und Qualitätssicherung durch jahrzehntelange Erfahrung.

Moderne eBusiness Lösungen und Prozesskosten-

optimierung durch Elektronische Kataloge, Marktplätze, 

WATERMANN-Online-Shop, Barcodeeinsatz.
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Regional und national:

ir liefern wohin und wann Sie möchten, 365 Tage im Jahr,

24 Stunden am Tag. Kurze Lieferzeiten und direkter Service vor

Ort machen uns dank weiterer Niederlassungen in Polen, Ungarn

und Rumänien zu einem verlässlichen Partner auf dem osteuro-

päischen Markt.

Logistik mit Kanban:

Optimieren Sie Ihren Produktionsablauf mit dem KANBAN- 

Organisationssystem: Ihre Bestände werden bei uns deponiert 

und termingerecht aufgefüllt. Sie sparen Zeit und Lagerkosten.

Grenzenlos in jede Richtung

W
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Kontaktmöglichkeiten –
klassisch oder mit einem Klick:

Wählen Sie aus unserem vielseitigen Lieferprogramm, ordern Sie

per Fax, Brief, E-Mail oder rufen Sie uns einfach an, wir beraten

Sie gern.

Sie arbeiten mit Katalogplattformen? Suchen Sie in unseren

elektronischen Katalogen (BMEcat oder XML) nach den 

gewünschten Verbindungen und bestellen Sie gleich online.

Präzise Bestandssteuerung durch
moderne Kommunikationstechnik:

Per Datenfernübertragung geben Sie Auskunft über Ihre Bestände. 

Bevor es eng wird, reagieren wir „just in time“. Ob klassische Dis-

position, automatisiertes Belieferungssystem oder Barverkauf bei 

uns vor Ort: Für jeden Anspruch bieten wir eine individuelle Lösung.

© fotolia.com
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Vom Außensechskant bis zum Zylinderstift:

ir verstehen uns auf das Alphabet der Verbindungstechnik. Vor über einem halben  

Jahrhundert haben wir angefangen es zu lernen. Heute vertrauen, neben zahlreichen mit

telständischen Betrieben, Unternehmen wie ThyssenKrupp Stahl oder Siemens unserer lang-

jährigen Erfahrung. Ob für ein Fußballstadion, den 

Transrapid oder einen Hochspannungsmast: Bei Fragen 

zum Thema Verbindungstechnik haben wir die richtigen 

Antworten. Wir hören zu, denken mit und finden ge-

meinsam mit unseren Kunden die passende Lösung und 

das angemessene Belieferungssystem.

Sinn für Qualität:

nsere Ware wird überwiegend in Europa 

gefertigt oder von qualifizierten Herstellern 

aus Asien geliefert. Zertifiziert nach ISO 9001 

erfüllen wir eine strenge Qualitätsnorm; ein 

entscheidender Faktor für die Sicherheit von 

Konstruktionen.

Wir prüfen,
 was sich gut verbindet

W

U
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Gute Partnerschaft:

ir schätzen und pflegen ein persönliches und partnerschaft-

liches Verhältnis zu unseren Kunden. Gut informierte und geschul-

te Mitarbeiter und eine hohe Dienstleistungsbereitschaft sind uns 

ebenso wichtig wie die Qualität der angebotenen Ware und letzt-

endlich eine langjährige Kundenbindung.

W

© Ralf Müller
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Fit für den
Wettbewerb

dank starker Partner

Flexibilität

(Jahresvolumen/Konzern Stahlindustrie)

Anzahl der gelieferten Artikel:.............................. 3.260

gelieferte Verbindungselemente:..................3.250.000

Wenn es um Instandhaltung geht, müssen wir sehr

flexibel sein, da die Liefermengen nicht planbar sind.

Nach dem Motto „heute bestellt, morgen geliefert“

garantieren wir dem Kunden innerhalb von 

24 h / 365 Tage im Jahr eine Verfügbarkeit von 97%.   

Disposition

(Sportarena Budapest)

Größe: .............................................................40.000 qm

Sitzplätze: .............................................................12.500

Bauzeit: ...................................................................1 Jahr

Stahlbau: ..............................................................1.600 t

Gelieferte HV-Schrauben: ................................60.000

ls innovatives Unternehmen verbindet uns mit unseren 

Partnern mehr als nur Verbindungselemente.

Während wir in Deutschland als Dienstleister im Bereich der 

Verbindungs- und Befestigungstechnik tätig sind, konzentrieren 

wir uns im europäischen Ausland (Polen, Ungarn und Rumänien) 

primär auf Disposition und Qualität im Bereich Stahl- und Ma-

schinenbau.

	 Vier Beispiele aus der Praxis:

A

© www.pixelio.de

© Rutin



Artikel-Daten
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Spezialanfertigungen

(Lindapter Verbindungs- und Klemmsysteme)

An den alten Niet-Trägern einer Glasdachkons-

truktion sind nachträglich Sonnensegel ange

bracht worden. Durch die Klemmverbindung 

wurde die vorhandene Substanz nicht beschädigt 

oder geschwächt. Die Sonnensegel konnten ent-

sprechend leicht ausgerichtet werden, um einen 

optimalen Sonnenschutz zu erreichen.

KANBAN

(Jahresvolumen/Möbelhersteller Gesundheitsbereich)

Anzahl der gelieferten Artikel /Fremdartikel: ........	190

KANBAN-Behälter: .....................................................	1.011

Gelieferte Verbindungselemente: ............	18 Millionen



WATERMANN GmbH + Co. KG
Verbindungs- und Befestigungstechnik

D-44225 Dortmund
Kieferstraße 42

Tel.: +49 (0) 2 31 / 7 75 91-0
Fax: +49 (0) 2 31 / 7 75 91-33

info@watermann-gmbh.de
www.watermann-gmbh.de
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