HELLO
NEW
BUDDIE

Stellenausschreibung
Sales Development Manager (m/w/d)

Festanstellung/Vollzeit/M6nchengladbach
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Das sind WIR.

Wir sind KEOZ. Die digitale
Kommunikationsagentur aus Monchengladbach.
Wir helfen Unternehmen und Marken kreativ

und strategisch dabei, neue Perspektiven zu
schaffen und effizient mit ihren Zielgruppen zu
kommunizieren. Im digitalen Raum und dariiber
hinaus. Mit einem Team aus 40 Mitarbeiter:innen
konzipieren, programmieren und veroffentlichen
wir Webseiten, Webshops, CRM-Systeme und
individuelle Softwarelosungen. Wir gehen
zusammen mit unseren Partner:innen die
Herausforderungen der digitalen Transformation
an und entwickeln darauf abgestimmte sowie
auch ganzlich unabhangig funktionierende digitale
MarketingmaBnahmen.

Und zur Verstarkung unseres tollen

Teams suchen wir genau Dich!

o o © Verantwortungsvolle Aufgaben
WaS WI I' b I Ete n O Abwechslungsreiche Tatigkeiten
O Individuelle Entwicklungsmaoglichkeiten
© Ppositive Arbeitskultur und -atmosphire
O Individuelle Technische Ausstattung
© Flexible Arbeitszeiten
© Home Office
O Start-Up-Power
© 30 Urlaubstage
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Was wir brauchen

© Du hast einschlagige Erfahrungen im Vertrieb

¢ Du verfiigst liber eine strukturierte Herangehensweise und bist ein Verkaufstalent

© Du zeigst eine hohe Service- und Vertriebsorientierung

© Du arbeitest selbststandig und iiberzeugst durch sehr gute Kommunikations-fahigkeiten

© Du hast ein hohes technisches Verstandnis und kennst Dich in den Disziplinen des digitalen
Marketings bestens aus

©  Du iibernimmst Verantwortung und gehst aktiv mit Herausforderungen um

©  Du verfiigst liber sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift

© In PowerPoint macht Dir keiner was vor

Was Dich erwartet

O Als Sales Development Manager stellst Du den ersten Kontakt zu Entscheidern bei
potenziellen Neukunden in unterschiedlichen Branchen her

© Du fiihrst vorab Recherchen durch, analysierst mogliche Neukunden sowie deren Potenziale
und platzierst anschlieBend individuelle Leistungspakete aus unserem Produktportfolio

© Du prasentierst beim Kunden unsere Produkte und fiihrst eine kompetente und service-
orientierte Bedarfsanalyse beispielsweise in Form von Workshops mit dem Kunden durch

© Du erstellst individuelle Angebote und Vertragsunterlagen

©  Du konzipierst und libernimmst verkaufsfordernde Manahmen

© Du bist eine wichtige Schnittstelle im Informationsfluss zwischen Kunden und
Produktentwicklung

© Du prasentierst KEOZ professionell bei Messen und Veranstaltungen

Nicht alle Anforderungen passen ideal zu Deinem Profil? Macht nichts! Wir unterstiitzen Dich dabei Deine
Kenntnisse auszubauen.

/_/

Bitte bewirb Dich mit Deinen vollstandigen Bewerbungsunterlagen
(gerne ohne Anschreiben) per E-Mail unter: join@keoz.com.
Bei Fragen kannst Du auch gerne anrufen: 02161 | 2775407.
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Hast Du Fragen? Anmerkungen?

Mach Dir ruhig ein paar Notizen fiir unser Gesprach.
Wir stehen Dir gerne Rede und Antwort.




